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1. Présentation générale

Afin d'optimiser la gestion des promotfions dans DBS, le module de gestion des offres
promotionnelles a été refondu.

2. Visualisation des promotions en cours

En ouverture du menu de gestion des promotions, la fenétre présente différentes
informations.

Gestion des Offres Promotionnelles

Tous les sites Promotion non déclanchée ¢
1 CaPEs Promotion future 8
UROUX 3
Promotion en cours .
(& ‘ Fin de promotion proche !
Promotions en cours et a venir m Promotion désactivée .
() (%) (@) [v)
CHATEAUROUX NOEL PROMOS DE NOEL 09/12/2022 25/12/2022 0 ¢
3
Quitter [
4

1- Permet de filtrer les promotions en cours et & venir pour le site sélectionné
2- Liste des promotions en cours et a venir

3- Légende des statuts des promotions
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3. Création d’'une promotions

Cliquez sur le bouton |i| pour créer une nouvelle promotion.

Dans la fenétre suivante, vous allez pouvoir paramétrer la promotion en indigquant vos
critéres.

Offre Promotionnelle X

Définiton et mode de calcul de lofre promotionnele ——{ 1 |
Code Promo Désignation Valdté du | 7 au ( =
%depromo | 0,00 |appliqué surle TTC Sile client bénéficie déja d'une remise ¥) Tous les sites @) Tous les départements
O La promotion se substitue & la remise Client CAP 36 Atelier ~
@ Les % de remise et de promo sont cumuiés CHATEAUROUX Canssarie =
> Commercial

@ Le % promo s'applique aprés la remise Client (remise en cascade)

Location &
@ Le pourcentage le plus avantageux entre la remise et la promo s'applig#®
Pié cermnées par la promotion Clients concemés par la promotion
promotion s'applique sur
O {in ncest @ Une liste de références
Critéres de sélection des articles
V! Tous les constructeurs ¥/ Tous les foumisseurs ¥/ Tous les codes tarfications ¥/ Tous les casiers

¥| Toutes les références

) Toutes les familles statistiques ) Toutes les sousfamilles statistiques ) Tous les types de piéces
Uniquement les stocks morts
E&
Enregistrer 8 | | imprimer les piéces en promo =3 Lus 0 Retenus | o Quitter [

1- Définition et mode de calcul de la promotion
Vous définissez ici :

Le code et la désignation de la promotion.

La validité de la promotion.

Le pourcentage de la promotion.

La regle de gestion si le client bénéficie déja d'une remise.
Le site et/ou le département impacté par la promotion.

2- Sélection des pieces entrant dans la promotion
La promotion s'applique sur une sélection de référence :

e Filtrez par constructeur, familles, fournisseurs, etc. les références devant faire I'objet
de la promotion.

e Vous pouvez également générer une promotion uniquement sur les pieces en stock
mort.
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La promotion s'applique sur une liste de références :

Piéces concemées par la promotion Clients concemés par la promotion
La promotion s'applique sur

@ Une sélection de références O

() () ()

.
T T T

Fichier des références a importer \'

e Vous pouvez saisir manuellement les références & inclure dans la promotion ou

importer un fichier CSV préparé en amont. Ce fichier devra étre structuré avec la
référence en colonne 1 et le n° du constructeur en colonne n°2.

3- Sélection des clients entrant dans la promotion

Clients concemés par la promotion

La promotion s'applique &

O

@ Certaines catégories de clients @ Une liste nominative de clients

La gestion des offres promotionnelles permet de restreindre les clients pour lesquels elle
s'appliquera :

Tout le monde : I'ensemble des clients bénéficient de la promotion.

Certaines catégories de clients: sélectionnez la ou les catégories de clients
(catégorie de remise).

La promotion s'applique &
@ Tout le monde

© Certaines catéqories de clients:

Catégorie(s) concemeée(s)

V| Toutes les catégories Clients
<Sans remise>

FIDELITE DESTINEA
PROFESSIONNEL

¢ Une liste nominative de clients : saisissez manuellement les clients bénéficiant de la

promotion ou importez un fichier CSV préparé en amont. Ce fichier devra étre
structuré avec le n° client en colonne 1.
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Clients concemés par Ia promotion

La promotion s'applique a
@ Tout le monde @ Certaines catégories de clients

A appliquer sur les clients

B
I S S S

Fichier des clients & importer ( ) E] Fichier csv au format : custno + "

4. Déclenchement de la promotion

Apres avoir enregistré la promotion avec vos critéres, vous pouvez :

e Imprimer un listing des références pris en compte pour cette promotion.
e Puis déclencher la promotion si la sélection répond & votre attente.
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